Dare piu valore ai propri soldi, ai propri ri-
sparmi, con massima praticita e convenien-
za. La soluzione? L'opportunita che manca-
va? Un conto corrente che unisce la piena
operativita e tutti i servizi bancari completi
di un conto corrente tradizionale, insieme
alla possibilita di una remunerazione anco-
ra piu alta vincolando una somuma della li-
quidita in giacenza. In pratica, tramite i de-
positi a tempo, coglie, con un‘unica soluzio-
ne, tutti i vantaggi del conto corrente insie-
me a quelli di un conto deposito.

Banca Mediolanum ha concentrato tufte
queste opportunita. in un unico conto cor-
rente, il nuovo Mediolanum Freedom Pit,
che pud vantare costi bassi e condizioni tra
le pili convenienti in assoluto. Vale a dire,
unaremunerazione ai massimi livelli di mer-
cato per il denaro sempre a disposizione
del cliente: il 3,30% lordo annuo sulle gia-
cenze che superano i 15 mila euro.

Con la possibilit3, vincolando una parte del-
la liquidita, di guadagnarci ancora di piv.
Perché si ottiene, anche in questo caso, una
remunerazione ai livelli piti alti del merca-
to: i1 4% lordo sulle somne vincolate per 12
mesi. Un 4% che puo poi arrivare fino al
4,60% grazie alla promozione "InMediola-
num Friends".

E un altro passo avanti da parte di Banca
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Mediolanum Freedom Piu

fa crescere il valore dei risparmi

Un altro passo avanti per dare il migliore servizio possibile alla clientela,
ai risparmiatori e alle loro famiglie. Massima. praticita e convenienza

Mediolanum per dare il mi-
gliore servizio possibile al- &
la clientela, ai risparmia-
tori e alle loro famiglie.
Nella direzione, secon-
do I'obieftivo ben pre-
ciso e dichiarato, di di-
ventare la prima banca \
'retail' italiana.
Nonserve fare ca.lrcih' com- & k
plicati, solo un confronto con
cio che propone il resto del merca-
to. Dal primo giugno, aprendo il conto cor-
rente Mediolanum Freedorn Pit;, sara possi-
bile vincolare una quota di denaro e dei pro-
pririsparmi, a partire da 100 euro e a condi-
zione di mantenere una giacenza media sul
conto corrente di 15mila euro, per un perio-
do variabile tra 3, 6 e 12 mesi, direttamente
sullo stesso conto senza dover utilizzare a
questo scopo un conto deposito separato.
Praticita e piena operativita bancaria (Ban-
comat, carta di credito, assegni, bonifici, ac-
i, domiciliazione delle bollette, e via
dicendo), e per depositi a tempo con durata
6 e 12 mesi, interessi anticipati ogni tre me-

4, 60%

\ PER 12 MESI /

si direttamente sul conto. Per il
denaro in giacenza, sempre a
disposizione del cliente, il
tasso di interesse ¢ estre-
mamente elevato: il 3,30%
lordo annuo, sulle giacen-
ze che superano i 15 mila
euro un valore che confron-

tato con l'attuale offerta del
',/ mercato evidenzia uno scarto
- notevole.

Stesso discorso, e stessa grande con-
venienza, per le eventuali quote vincolate.
11 tasso di remunerazione sulle somme vin-
colate per 12 mesi del conto Mediolanum
Freedom Pit ammonta al 4% lordo. A cio si
aggiunge la promozione 'InMediolanum
Friends' (gia in essere per il conto deposito
InMediolanum), per cui il tasso sale di un
ulteriore 0,20%, fino ad arrivare al 4,60%,
per ogni amico segnalato che apra a sua vol-
tail conto. Cifre che staccano nettamente il
tasso medio del mercato italiano.

Anche in termini di costi c'¢ poca gara. Il
costo annuo del nuovo conto corrente di
Banca Mediolanum ammonta a 32 euro,

PUBBLICITA

quello medio del mercato & di 136 euro
(Fonte CorrierEconomia 16.01.2012). Una
differenza del 77 per cento. ;

In un periodo non facile per l'economia,
per tanti risparmiatori e per le loro fami-
glie, ecco da parte della Banca un'ulteriore
proposta all'avanguardia, un ulteriore servi-
zio a condizioni molto vantaggiose per i
clienti. Sempre all'insegna dell'innovazio-
ne, della qualita e della convenienza massi-
me. E cosi che, in uno scenario in difficolta,
c'e chi procede a ritmo serrato, e compie
passi avanti.

Messaggio pubblicilario. Per le condizioni
econoniche e oommuuah e per quanto nom
espr 7 alo, e io fare rife-
rimento al Foglio [nfomwtwo, alle Norme ¢
ahvgolanwrm della promozione " Friends" di-
sponibili sur sili web wunw.bancamediola-
nam. i, wunv.inmediolanum.il e presso i Fa-
mily Bonker®.

Lapr wome "[nMediol Priends"eva-
lida fino al 30/06/2012: per la presenlazione
dinuovi elienti, sul lasso del 4,000 annauo lor-
do riconoseiuto sui deposili.a tempo di dura-
ta 12 mesi verra applicalo un exira lasso del-
lo 0,20% annuo lordo e fino ad un massimo
dello 0,60% sui nuovi depositi costituili fino
al 30/06/2012.

-~

Cadere nell'equivoco & facile, ma credere
che il Family Banker sia un semplice promo-
tore finanziario & shagliato. "Tra il Family
Banker e il Promotore Finanziario la diffe-
renzanon é filosofica bensi sostanziale" spie-
ga Stefano Volpato, direttore commerciale
di Banca Mediolanum "¢ una figura unica
chesi inserisce in un modo unico di fare ban-
ca: ilmodello creato da Banca Mediolanum.

Detta in maniera molto essenziale, menitre il
promotore fa pianificazione finanziaria, il Fa-
mily Banker, in concreto fa anche quello che
in una banca tradizionale farebbe il diretto-
re, assiste quindila clientela e la. orientanella
- scelta dei servizi bancari, del conto corrente,

dei mutui, prestiti, fidi, e delle altre soluzioni
per una efficace gestione della liquidita del

cliente. Strumenti con i quali sviluppa e man-
tiene una relazione esclusiva e costante nel

tempo con il suo cliente. Una bella differen-

23, per i clienti e le loro famiglie, e non solo.

Per questo, essere Family Banker significa
fare molfo di piit che il promotore finanzia-

rio e farlo in modo diverso".

Quali sono queste opportunita pin nel

dettaglio?

"Siamo sempre piti convinti che l'evoluzione

del mondo del risparmio offra opportunita

Cosi ABBIAMO CAMBIATO IL MODO DI "FARE BANCA"

straordinarie per l'attivita del Family
Banker, per diversi ottimi motivi. Il primo & il
mercato. Mentre il pafrimonio complessivo
gestito dai promotori finanziari, quindi 12 sin-
golavoce della pianificazione finanziaria affi-
data ai promotori, e non alle banche, ammon-
ta ad appena 250 miliardi di euro, il Family
Banker, grazie al modello di Banca Mediola-
num, si muove in un arbito che ha dimensio-
ni e potenzialita enormi: il risparmio e le afti-
vita finanziarie complessive delle famiglie ita-
liane ammontano a 3,500 miliardi di evro. Un
settore che nell'ultimo anno & cresciuto
dell'l1 per cento. A cuisi devono aggiungere
altri 1.000 miliardi di euro di giro d'affari
dell'erogazione bancaria. Quindi, un merca-

to potenziale di circa 4.500 miliardi di euro.
Ecco le cifre e i termini di riferimento, pren-
dendo spunto dalle stime di Banca dTtalia e
dei principali istituti di statistica. Ecco le
grandi potenzialit? e opportunit3, di crescita
e disviluppo, per l'attivita del Family Banker
Mediolanum",

Qual é il vostro obiettivo?

"Diventare la prima banca 'retail' italiana. E
per farlo dobbiamo raddoppiare, in dieci an-
ni, il numero dei Family Banker, che oggi so-
no circa 4.500. Alla fine di quest'anno vorrem-
mo contarne 300 in pi".

Chi puo diventare Family Banker?

'T candidati ideali sono bancari e promotori
finanziari che abbiano gia un'esperienza pro-
ficua di relazione con la clientela, ma anche
sincera passione per il settore del risparmio.
Perché il punto focale & proprio B, nella con-
sapevolezza che gestire il risparmio significa
prendersi cura della qualita della vita delle
persone, delle famiglie".

Eigiovani?

'Certo, ci rivolgiamo anche ai giovani per i
quali abbiamo piani di formazione e di inseri-
mento specifici. Entrare nella nostra struttu-
ra vuol dire poter garantire ai clienti e a sé
stessi un altissimo livello di qualita. Quello

che conta & Ia capacita professionale, I'atteg-
giamento nelle relazioni e 1'immagine sul ter-
ritorio. Quanto alle proposte economiche
posso dire che saranno adeguate all'espe-
rienza di ciascuno oltre che alle caratteristi-
che personali e alle capacita professionali.
Gli interessati possono contattarci anche
tramite il portale www.familybanker.it".

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
BASTA UNA TELEFONATA
840 704 444

www.bancaﬁledlolanum.n

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybanker.it

Questa & una pagina di informazione azien-
dale con finalita promozionale. Ii contenuto
non rappresenta una forma di consulenza
1é un suggerimento per investimenti



