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A Fussina Togliatti avrebbe detto: “Preso il governo? Braui, e ora che ci fate?”

Al direttore - Mancano 3,4 nuliard: di tas-
se. Non guardate Profumo, luz stava solo di-
videndo.

Maurizio Crippa

Al diretiore - A Stefono Fassina andrebbe-
o ricordate le parole di Toglintti a Giancarlo
Paetta che gli comunicave di aver occupato
la prefettura di Milano nel lontano 1947: “E
adesso che cazzo ve ne fate?”.

Claudio Kaufmann

i * dopo la.
del 2 , Tinolgo una domanda ol Pdw
(Popomw Web), ma. il Pduw, cost prodigo di
mmwmdemngob’mmeﬂ
suo ), nom mi
degna ¢ questa:
dov'era Antonio Di Pietro il 2 giugno? Nor
aveva annuncuto di essere nelle terve colpite
dal terremoto, insieme a tuits « consiglieri del-
PIdv? Nessuno Uha visto, da quelle parti E

o wefMEDIOLANDM

neanche altrove. Che fosse a un comizio del
Pdw? Ley, caro direttore, ne sa qualcosa?
Enzo Carnazza

Al direttore - Mi sa che da. quelle parts, pul
che puniare s, nuovk nomi, troving pil sem-
‘plice ristrutturar: L vecchi. Dopo Fassing, ma-
gart trovano anche un Bersang.

Rodolfo Maida

Al direttore - Spero che VEterno st affrettt
a. premiare lo fede della filosofa Lucia Mura-

ronelia drwmna toglendost lo sfizo di
mollarie un caleetto nel sedere
Ruggero Guarini

Al direttore - Vale la pena avere una mone
ta unica ¢ il come usarla viene deciso da una

e eontre alle richieste del resto dell’Evropa
fra una decna d’annd solo se ora, subilo, ¢ go-

g finel Sard
provinciale ma all’impero tedesco preferisco
ancora il casotto aliano, magari con meno
saltambanchs e trombona.

Roberto Vaccarini

Al direttore - Fa una certa tmpressome sen-
tire il vertice del nostro stato ammonzre che “lo

sfera delle decisioni politichz non st tocca: so-
no t partiti le cinghie dz trasmissione delle
istanze dei cutading”. Cinghiz di

por temperato, prevedendo un
tetto massimo ai versaments. E dovrebbe, nel

istanze, sfere: quanto ¢ vintage tutto cid! Su
ung cosa simo forse d'accordo, Interiet non

cans. Ma forse la rete pud validamente inlegra-
re la politica e limitare i continuo esercizio ds
tpocrisia a cus assistono gli italians. Prendia-
mo ad esempio Lo questione des costs della po-
litica. Ebbene, un referendum che avea abo-
lita il dei partits é stato aggtra-

[ ttw Sovicti |

tn. Per ridusre lo scarto tra.elettors e partifs, oc-
corre da buone idee e can-

Mercoledi prossimo Rupert Murdoch
dara un gran cocktail a Roma sulla ter- |

commussionz di euroburocrati che hanno tm- razza Caffarelli. Insieme a ben scelti

parato il mestiere a Berltno? Frau Merkel, at- amici italiani guardera il tramonto \‘ l
tenta solo @ ¢ che i sondaggi le dicono i me- romano. |
o alle prossime elezions, & disponibile o venu- j

PUBBLICITA’

partire
didat:, degns. Ma i nodo del casta della politi-
oa menta attenzione particolore, ¢ va.affronta-
to a fondo per napvisinare gl individus az par-
tits. Magar: creando una. discipling apposita
per il “crowdfunding”, la tecnuca che consen-
te a chiunque, purché munito ds carta di cre-
dito e Internet, di finanzare cid che pace. IL

casodelle fisiche, essere abbinato a de-
trazioni fiscali piene. Facile, pos, imediare al-
la perdita di gettito erariale generato dalle de-
trazoni: basta decurtare per wn tmporto equi-
valente le erogazions statali

Francesco Galietti

Al direttore - Schopenhauer sosteneva. che il
ridicolo nasce quando tra la realtd e la sua rap-
distanzn abissale. Ho

presentazione i Crea una
pensato a lus quando ho visto Punica prima pa-
gina di uss giornale italang senza la notizia del
milione di persane dal Papa a Milano.

- Enrico Pagano

La visita del Papa a Milano & stata un
grande successo emozionale e sociale. Ma
Iddio ci guardi dalla riffa piazzaiola (un mi-
lione, due milioni, tre milioni). Mica .
¢ il Circo Massimo.

Mediolanum Freedom Piu

fa crescere il valore dei risparmi

~

UN ALTRO PASSO AVANTI PER DARE IL MIGLIORE SERVIZIO POSSIBILE ALEA CLIENTELA, Al RISPARMIATORI E ALLE LORO FAMIGLIE

Dare pid valore ai propri soldi, ai propri
risparmi, con massima praticita e conve-
nienza. La soluzione? L'opportunitd che
mancava? Un conto corrente che unisce la
piena operativita ¢ tutti i servizi
bancari completi di un conto
corrente tradizionale, m-
sieme alla possibilita di
una  remunerazione
ancora piu alta vin-
colando una somma
della liquidia in
giacenza. In prati-
ca, tramite i depo-
siti a tempe, co-
glie, con un’unica
soluzione, tutti 1
vantaggi del conto
corrente insieme a
quelli di un conto de-

sito.

Banca Mediolanum ha
concentrato ttte queste op-

rtunita in un umico conto cor-
rente, il nuovo Mediolanum Freedom
Pit, che pud vantare costi bassi e condizio-
ni tra le pitl convenienti in assoluto. Vale a
dire, una remunerazione ai massimi livelli
di mercato per il denaro sempre a disposi-
zione del cliente: il 3,30% lordo annuo sul-

1,60%

\ PER12 MESI /

le giacenze che superano i 15 mila euro.
Con la possibilitd, vincolando una parte

della liquidita, di guadagnarci ancore di
pit. Perché si ottiene, anche in questo ca-

50, una ai livelli

dei propri risparmi, a partire da 100 euro &
a condizione di mantenere una giacenza
media sul conto corrente di 15mila euro,
per un periodo variabile tra 3, 6 e 12 mesi,
di sullo stesso conto senza dover

pit alti del mercato: il 4%
lordo sulle somme vinco-
late per 12 mesi. Un
4% che pud poi arri-
vare fino al 4,60%
grazie alla promo-
zione “InMedio-
fanum Friends™*
E un altro pas-
50 avanti da parte
di Banca Medio-
lanum per dare il
migliore servizio
possibile alla clien-
tela, ai risparmiatori
e alle loro famiglie.
Nella direzione, secondo
Iobiettivo ben preciso e di-
chiarato, di diventare la prima
banca ‘retail’ italiana.

Non serve fare calcoli complicati, solo un
counfronto con cié che propone il resto del
mercato. Dal prime giugno, aprendo il con-
to carrente Mediolanum Freedom Pib, sara
possibile vincolare una quota di denaro e

utilizzare a questo scopo un conto deposi-
fo separato. Praticitd e piena operativitd
bancaria (Bancomat, carta di credito, asse-
gni, bonifici, accrediti, iliazione del-

tasso medio del mercato italiano.

Anche n termini di costi ¢’é poca gara.
11 costo annuo del nuovo conto corrente di
Bauca Mediolanum ammonta a 32 euro,
quellg Thedio del mercato ¢ di 136 euro
(Fonte CorrierEcononia 16.01.2012). Una
differenza del 77 per cento.

In un periodo non facile per I’economia,
per tanti ri; e per le loro fannglie,

le bollette, e via dicendo), e per depositi 2
tempo con durata 6 € 12 mest, interessi an-
ticipati ogni tre mesi direttamente sul con-
to. Per il denaro in giacenza, sempre a di-
sposizione del cliente, il tasso di interesse
& estremamente elevato: il 3,30% lordo an-
nuo, sulle giacenze che superano i 15 mila
euro, un valore che confrontato con 'attua-
le offerta del mercato evidenzia uno scarto
notevole.

Stesso discorso, e stessa grande conve-
nienza, per le eventuali quote vincolate. [l
t2550 di remunerazione sulle somme vinco-
late per 12 mest del conto Mediolanum
Freedom Pitt ammonta al 4% lordo. A cid
si aggiunge la promozione ‘InMediolanum
Friends’ (gi2 in essere per il conto deposito
InMediolanum), per cui il tasso sale di un
ulteriore 0,20%, fino ad amvare al 4,60%,

ogni amico segnalato che apra 2 sua vol-
ta il conto. Cifre che staccano nettamente il

ecco da parte della Banca un'ulteriore pro-
posta all’avanguardia, un ulteriore servizio
a condizioni molto vantaggiose per i clien-
i Sempre all’insegna dell'innovazione,
della qualita e della convenienza massime.
E cosi che, inuno scenario in difficoltd, ¢’
chi procede a ritmo serrato, e compie pas-
$1 avanti.

Messaggia pubblicitario. Per le conds
iche € contratiuali 2 per quento non espressamente
indicata, é necessario fare riferimenta al Foglio Infor-
mative, alle Norme  al regolamenta dells promezio-
ne * Friends” dispomibilf su1 siti web www bencame-
diclaup.it, v inmediolanm. il e presso « Family
Banker®

La promasione “InMediolanum Friends™ é waiida
fino al 30/0672012: per Ia presentazione di muovi
chient, sul tasso del 4,00% annua loda riconosciuto

indi

it a tempo di duraia |2 mext verré opphica-
0 un extra tasso dello 0.20% anrvia lordo e fino ad un
ma dello 0,60% sui muove i costituati fi-
al 30062012

Cosi abbiamo
" cambiato
il modo
di “fare banca”

Stefana Volpato

Cadere nell’equivoco ¢ facile, ma credere
che il Fanuly Banker sia un semplice promo-
tore finanziario ¢ sbagliato. “Tra il Family
Banker e il Promotore Finanziario la differen-
za non é filosofica bensi sostanziale™ spiega
Stefano Volpato, direttore commerciale di Ban-
ca Mediolanum *% una figura unica che si in-
serisce i un modo unico di fare banca® il mo-
dello creato da Banca Mediolanum. Deita in
maniera wollo essenziale, meatre il
fa pianificazione finanziaria, il Family Banker,
in concreto fa anche quello che in una banca

iz farebbe il direttore, assisie

Con Facebook
nuovo canale
di relazione
con i clienti

La parola d’ordine &: resta connesso al cambiamento. Ban-
ca Mediolanum ha appena aperto su Facebook la propria
FanPage, che ha raccolto subiio oltre 5.000 adestoni, con la
quale si possono seguire, in tempo reale ¢ con il linguaggio
facile, pratico e diretto tipico del mondo “social”, notizic e
novita che niguardano la Banca, le sue attivit3, le imiziative
nivolte alla clientela. Facebook ¢ diventato, in poco tempo,
il pid grande Social network globale, la pil estesa piatiafor-
ma online di comunicazione al mondo, con 1 suoi 850 mi-
lioni di utenti, di cui oltre 21 milioni in Italiz. Un network
dove & possibile condividere contenuti, veicolare messaggi,
interagire con tante persone contemporanezmente. Uno siru-
mento che apre nuove opportunitd anche nel mondo dei ser-
vizi bancari, ¢ nel rapporto di comunicazione ¢ interazione
tra banca ¢ cliente. Con ogni singolo cliente. Un nuovo ca-
nale di relazione, coerente con le linee strategiche di svilup-
po di Mediolanum: essere sempre la prime banca nella re-
fazione con i clienti. Sia dal punto di vista delle relazioni
umane, realizzate attraverso la presenza diretta dei propr Fa-
mily Banker attivi sul territorio, € presenti in tutia ltalia, sia
tramite il sapiente uso delle opportunité offerte dalie tecno-
logie € dalle applicazioni hi-tech. Perché una cosa & certz,
clienti gid abituati & gestire le propric relazioni personali at-
traverso Facebook, ¢ gli altri social media, sempre pit si
aspetteranno di ricevere informazioni e contaiti anche attra-
verso questi canali. Dunque perché non permetiere loro di
scegliere, selezionando dai profili facebook, anche con qua-

Copernico,
pitl pratico
gestire
i contratti

Una rivoluzione ‘copernicane’, radicale, totale.
Nel modo di gestite a distanza proposte di contrat-
to e altri documenti.

Per questo il sistema mnovativo messo a punto
da Banca Mediolanum ha preso il nome dal cele-
bre astronomo polacco: Copernico. E un nuovo
strumento per la gestione hi-tech di soluzioni € pro-
dotti finanzier. Ma & soprattutto una modalita che
facilita la relazione wa il cliente ¢ il proprio Family
Banker perché azzera le distanze ed elimina il fat-
tore “agenda”. Facciamo un esempio: per sottopor-
re al cliente la proposta di contratio che stava
aspettando, o la pianificazione finanziaria studiata
durante I’incontro precedente, i passaggi necessari
preved: una la i dell’ap-
puntamento € poi i tempi d’attesa prima di incon-
trarsi. Con Copernico il Family Banker mette il
“documento” a disposizione del cliente tramite 1l
portale della Banca. Il cliente riceve subito un Sms
& non deve fare altro che accedere al suo spazio
p riservato agh aggi i. Se per ca-
5o ha il telefonino spento, ma & g collegato onli-
ne, sard avvertifo da un banner di avviso analogo
all’Sms.

Ma quel che pill conta é che da questo spazio pud
approvare & accettare la proposta di coniratto uti-
lizzando semplicemente 1 suoi codici segreti & I’o-

eariin di

¢ subito per : senza

le dei Family Banker piv vicini per geografi-
ca, per etd o per caratieristiche, interagire per entrarc nel
mondo Mediolanum? Un volta effettuata la sceita, fissare un
appuntamento ¢ consequenziale. Queste e ultime novita, ma

tempo e senza dovere attendere i documenti carta-
cei, in tempo reale pur trovandosi gli interlocuton
in luoghi diversi. Una maniera pratica, facile e
i di con la propria banca. Ap-

altre, importanti, saranno presto in arrivo. Tutte
ie online. Resta connesso, Banca Mediolanum ¢’2 gi.

punto, una rivoluzione copernicana.

Operazioni sempre
piu facili e veloci:
¢ in arrivo
la firma digitale

Besta una firma? Si, purché sia digitale. Per semplificare, an-

cora di pit, il servizio alla clientela ¢ I'attiviti dei propri pro-
jsti, Banca ha svi e sta i

progressivamente la digitalizzazione della firma. Finora per sot-
toscrivere contratti € altn documenti ufficiali o con valore lega-
Ie occorreva realizzarne un formato cartaceo che poi doveva es-
sere inviato alla sede della Banca, catalogato, archiviato...

Con I'introduzione della firma digitale tuito si facilita e ve-
locizza. Come funziona? Cosi : al momento della sottoscrizione
del contratto mentre entrambe le parti in causa sono presenti, il

la clientela © Ia orienta nella scelta dei servizi

del conto comrente, dei munw, prestifi,
fidi, e delle altre sohzioni per una efficace ge-
stione della liquidita del chiente. Strumeati con
i quali sviluppa & mantiene una relazione esclu-
siva e costante el tempo con il suo cliente. Una
bella differenza, per i clienti ¢ fe loro famiglie,
& non solo. Per questo, essere Family Banker si-
gnifica fare molfo di pni che il promotore finan-
zanio ¢ farlo in modo diverso”

Quali sono queste opportunita il nel
dettaglio?

“Siamo sempre piti convinti che I"evoluzio-
ne de! mondo del nisparmio offra opportunita
streordinarie per I'attivita del Family Banker, per
diversi ottimi motivi. [l primo il mercato. Men-

non alle banche, ammonta ad appena 250 mi-
liardi di euro, il Family Banker, grazie al mo-
dello di B: i 1 INOVE in un am-

clicnte riceve un sms contenente una password che
potra pertanto essere utilizzata una sola volta. A questo punto de-
ve solo mserire nell’apposita pagina del portale della Banca uno
dei suoi codici segrefi ¢ il codice temporaneo appena ricevuto
e che il sistema, come detto, ha creato per I'occasione. Cosi il
cliente firma in digitale il contratio valutato insieme al suo Fa-
mily Banker. Contemporaneamente, anche quest'ultimo proce-
de allo stesso modo, conferma I'operazione attraverso un alfro
codice temporaneo e riservato al professionista € appone anch’e-
gli a sua firma elettronica in calce 2] documento. Il contratio &
ora valido a futti gli effett, essendo gid stato sotioposto alle
verifiche dei vari uffici competenti che avvengono in tempo rea-
le. E all'istante ¢ gi disponibile presso lz sede centrale. Nien-
te pit carta! 1l nuovo sistema di sottoscrizione tramite la firma
digitale & 2id in uso per un campione di Family Banker ¢ per
alcune tipologie di contratto, ma in maniera progressiva verr
esteso a tutta la rete di vendita e per tuthi i prodotti e Je soluzio-
m di risparmio e investimento proposte da Banca Mediolanum.
Da non di he tutlo ¢io ¢ conf all’interno di un
percorso commerciale di presentazione del prodotto fruibile tra-
mite Ipad che culmina con la finna digitale del contratio ed as-
sicura che il Cliente abbia preso visione di tutto il materiale
informativo necessario.

Giro d'Italia, la Banca ancora una volta protagonista

La 95esima edizione del Giro d’ltalia, che ha taghato il tra-
guardo finale lo scorso 27 maggio a Milano, ha visto anco-
ra una volta Banca Mediolanum protagomsta del grande
evento sportivo. La Banca ha sponsorizzato per il decimo an-
no consecutivo il Gran Premio della Montagne, Ia classifi-
ca degli scalatori, quest’anno vinta da Matteo Rabottini, che
si & aggiudicato la Maglia Azzurra, simbolo del migliore
atleta negli amivi in vefta. Per Banca Mediolanum il Giro d'I-
talia un i

ipp di passione

sportiva e un’occasione per incontrare, ungo il percorso, mi-

glizia di clienti € ospiti di eventi speciali ¢ dedicati: in tota-
Ie sono stati registrati oltre 35.000 contatti tra i vari appun-
tamenti quotidiani, con una media per tappa pari a 1.950 pre-
senze. Un incremento del 7% nispetio all’edizione scorsa che
sottolinea il crescente entusiasmo della community Medio-

ti e gli ospiti accolti presso le aree Hospitality di partenza e
amivo delle tappe, 54 i partecipanti a bordo delle auto al se-
guito della gare, 16 i Mediolanum Party realizzati con un’af-
fluenza complessiva di 4mila persone. E oltre 800 appassio-
nati di ciclismo hanno preso parte alle ormai tradizionali ‘pe-
dalate’ (foto al centro & & destra), guidati da campioni € fe-
stimomal d’ come Mezunzio Fondrest, Francesco

lanum per iniziative di carattere sportivo € di i
to che contribwiscono a rafforzare il legame “personale” con
Ia propria banca. Nel dettaglio, sono stati oltre 1.200 i clien-

Moser e Gianni Motia, indossando tutti la Maglia Azzurra
degli ‘scalatori’.

bito che ha dimensioni ¢ potenzialiti enormi: il
risparmio e le attivit i 7

-

{La Giornata

LR |
©
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— In Italia

ENTRATE TRIBUTARIE SUPERIORI
AL 2011, MA INFERIORT ALLE ATTESE.
Nei primi quattro mesi de! 2012 le entrate
tributarie sono aumentate dell’3 per cen-
to rispetto allo stesso periodo dell’anno
precedente. La Ragioneris dello stato sot-
tolinea perd che le entrate sono state infe-
riori alle stime del Def del 2.9 per cento.

“La pressione fiscale resta elevata, con
il rischio di un ulteriore del-
Peconomia”. Lo scrive la Corte det Conts
® % %

“Si voti nel 2013 senza se e senza ma”, ha
affermato il segretario del Pd, Bersani,
chiudendo all'ipotesi di roto anticipato:
“Penso di candidarmi alla premiership,
sulle alleanze fard una preposta aperta”.

® % ¥

Nuove polemiche sulla ginstizia dopo che
il governo ha presentato un emendamento
sulla responsabilita civile dei magistrati.
“Prima ci si dovra rivalere sullo stato”, ha
detto il ministro Severino. Cicchitto: “Il go
verno media poco”. Soddisfatto il Pd.

* % %

Rinviato a gindizio Alessandro Profumo,
ex ad di Unicredit. E' accusato di aver rea-
lizzato una frode fiscale ativaverso un'ope-
razione di finanza denominata Brontos.

* % %

A Parigi, & morto Antoine Bernheim. Ave-
va 87 anni. E’ stato presidente di Generali
dal 1995 al 1999 e dal 2002 al 2010.

£ & %

Convegno del Pdl domani a Roma sulle
compensazioni e le certificazioni dei eredi-
tinei confronti della Pubblica amministra-
zione. Interverranno Alfano, il senatore
Augello, il presidente di Unioncamere Dar-
danello e il sottosegretario Polillo.

* %

*

Borsa di Milano. FtseMib +0,63 per cen-
to. Differenziale tra Btp e Bund a 432 pun-
ti. L'euro chiude stabile a 1,24 sul dollaro.

Nel mondo

IL REGTME SIRIANO ESPELLE DIVER-~
SI AMBASCIATORI OCCIDENTALI, tra cui
il italiano. Lo ha i
tola tv di stato di Damasco. Il ministero de-
gli Esteri siriano ha dichiarato “non piit
graditi” anche gli ambasciatori e i funzio-
nari diplomatici di Stati Uniti, Gran Breta-
gna, Svizzera, Turchia, Francia, Spagna,
Belgio, Bulgaria e Canada. “E’ la nostra ri-
sposta all'espulsione dei vostri rappresen-
tanti in questi paesi”, sotiolinea una nota
del governo presieduto da Bashar el Assad.

“E’ giunta

Vora che Mosca cambi la pro
pria posizione sulln Stria, oliriments non
sard pitk credibile presso 1 arabi”, ha
detto il manistro degli Esteri saudito

Editoriale o pagma tre
* % ¥

Ueciso il numero due di al Qaida, Abu
Yahya al Libi, in un raid compiuto ¢on I'u-
sodi droni in Pakistan. Lo hanno conferma-
to fonti americane all’agenzia Reuters.

Editoriale a pagima tre
* X% %

“Useiremo dalla erisi con Ia tranguillitd”,
ha detto il premier spagnolo, Rajoy, aggiun-
gendo che “le riforme varate dal governo di
Madrid daranno i frutti sperati”.

* %

Leon Panetta ¢ giunto in India per discu-
tere con il premier di Nuova Delhi, Singh,
1a nuova strategia americana per 'Asia e il
Pacifico, regione definita “prioritaria”.

$ % %

Conclusi i festeggiamenti per il Giubileo
di Diamante della regina Elisabetia I1. A
Londra, in migliaia hanno intonato I'inno
nazionale davanti a Buckingham Palace.

* % %
. {n Egitto, sale la tensione a pochi giorni
al

delle famiglie italiane ammontano a 3.500 mi-
liardi di euro. Un settore che nell'ultimo anno &
cresciuto dell’11 per cento, A cui si devono ag-

i altri 1,000 milisrdi di ewro di giro d*af-
fari dell’erogazione bancaria. Quindi, un mer-
cato potenzale di circa 4.500 miliardi di euro.
Eeco e cifre ¢ 1 termini di riferimento, -
do spunto dalle sime di Banca d'Italia & dei
‘principali istitufi di statistica. Ecco le grandi po-
tenzialit e opportuniti, di crescita & di svilup-
po, per Vattivita del Family Banker Mediola-
num”.

Qual & il vostro obiettivo?

“Diventare la prima banca ‘retail italiana. E
per farlo dobbiamo jare, in dieci anni,
il numero dei Family Banker, che oggi sono
circa 4.500. Alla fine di questanno vomremmo
contame 300 in pit”.

Chi pub diventare Family Banker?
“T candidati ideali sono bancari € promotori

delle eleziont
1i. A Hurgada & stato incendiato il quartier
generale del candidato dei Fraielli musul-
‘mani, Mohammed Morsy.

=

t Come suonare la zampa di un feni-
cottero: prendste un fenicotiero
ancora bello, senza farvi vedere dal Wyl
o da altri rompiballe. Tirate una corda
di chitarra tra le dita della zampa. Suo-
nate a piacimento. Liberate il fenicotte-
ro (che rimane perplesso, ma nemmeno
tanto). Titolo pezzo: “Come schitarrare
un fenicottero”. Il giorno dopo prende-
te un fenicottero (sempre all'oasi ecolo-
gica). Fate uguale. E’ difficile che sia il
fenicottero di ieri. Perd pud capitare.
11 pezzo: “Come schitarrare un cane”.
Prendete un cane...

finanzian che abbiano gid profi-
cua di relazione con la clientela, ma anche sin-
cera passione per 1l seffore del nsparmio. Per-
ché il punto focale & proprio §i , nella consape-
volezza che gestire il risparmio significa pren-
derst cura della qualita della vita delle perso-
ne, delle famiglie”.

E i giovani?

“Certo, ci rivolgiamo anche 21 giovani per 1
quali abbiamo piani di formazione e di insen-
mento specifici. Enfrare nella nosira struttura
vuol dire poter garantire ai clienti € & 5 stessi
un alfissimo livello di qualiti. Quello che conta
£ la capacitd professionale, I'attggiamento nel-
le relazioni ¢ 1'immagine sul temitorio. Quanto

alle carattenstiche personali ¢ alle capacitd pro-
fessionali. Gli interessati possono contattarc an-
che tramite 1l portale www.familybanker.if”.

Questa & una pagina di informazione
aziendale con finalita promozionali. Il
suo contenuto hon rappresenta una
forma di consulenza né un suggeri-
mento per

RIEMPITIVO. ‘
%ﬂﬂ! Buttafuoce
1o T'ho conosciuto Paolo
briele. Siccome Vexilla Regis prodeunt
Inferni & sicuramente innocente, porta
la sua stessa testa per colpe d'altri. Ci
siamo incontrati per via dei rispettivi fi-
gli, compagni di scuola alle elementari.
Ne ricordo ii garbo, la gioia consapevo-
Ie & I'entusiasmo nel raccontare il suo
compito: assistere il Santo Padre. Spiri-
toso, mi fece una sola confidenza: “I pri-
mo giornale che si legge tra le sacre mu-
ra & il Foglio”. Non capivo nulla di ira-
me vaticane & non mi permisi di chiede-
re nulla ritenendo sufficiente una noti-
2ia avuta, & suo iempo, da Peppino Ciar-
rapico: “Tarcisio Bertone & ‘ncammers-
ta”. Sapevo, ovviamente, di S.ER. di cui
racconto la malia, sotto Je mentite spe-
glie dei cardinal Taddeo, nell™Ultima
del Diavolo”, il mio romanzo musulma-
no. Gliene feci dono e gualehe giorno
dopo, all'uscita di scuola, prendendomi
in giro, mi disse’ “Lunico libro che si
legge tra Mecca e Medina & il tuo”.




