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Con Freedom Piit tutti i servizi del conto corrente e la novita della possibilita di una remunerazione ancora pi: alta, vincolando una somma della liquidita in giacenza

Mediolanum Freedom Piu
fa crescere il valore dei risparmi

Un altro passo avanti per dare il migliore servizio possibile alla clientela, ai risparmiatori ¢ alle loro famiglie. Massima praticitd e convenienza

Dare pidt valore ai propri sol-  4,60% grazic alla p i banifici, diti, domicilia-
di, ai propri risparmi. con “InMediolanum Friends™. zione delle bollelte, e via di-
massima praticita e conve- E un altro passo avanti da par-  cendo), e per depositi  tempo
nienza, La soluzione? L'op- te di Banca Mediolanum per con durata 6 ¢ 12 mesi, inte-
portunity che mancava? Un  dare il migliore servizio pos-  fessi anticipati ogni tre mesi

sibile alla clientela,
ai risparmiatori

conto corrente che unisce la
piena operalivitd e tutti i servi-

zi bancari completi di un con- ¢ alle loro fa- giacenza, sem-

to corrente tradizionale, insie-  miglie. Nel- ; pre a disposi- rEconomia 16.01.2012). Una
me alla possibilita di una re- la direzio- FIN“ Al SR\ zione del differenza del 77 percento.
munerazione ancora pid alta  ne, secon= B\ cliente, il In un periodo non facile per
vincolando una somma della  do 0 tasso diin-  1'economia, per tanfi rispar-
liquidita in giacenza, In prati-  "obietti- teresse & miatori e per le loro famiglie.
ca, tramite i depositi a tempo, vo ben 0 estrema- ecco da parte della Banca
coglie, con un'unica soluzio-  preciso ¢ mente ele-  un’ulteriore

ne, tutti i vantaggi del conto  dichiara- vato: il 1'avanguardia, un ulteriore
correnminsiemegfquelli dion to, di di- \ FEB 12 MESI 3,30% for- servizio a condizioni molto
conto deposito. ventare la \ do annuo,  vantaggiose per i clienti. Sem-
Banca Mediolanum ha con- prima banca sulle giacenze  pre all'insegna dell’innova-
centrato tutte queste opportu-  ‘retail’ italia- che superano i zione, della ‘qualith e della

nitd in un unico conto corren- M.
te, il nuovo Mediolanum Free-  Non serve fare ealcoli
dom Pid, che pud vantare co-
sti bassi e condizioni tra le pid

complicati, solo un confronto
con cid che propone il resto

direttamente sul con-
t0. Per il denaro in

15mila euro, un va-
* lore che confrontato
con I"attuale offerta del mer-
cato evidenzia uno scarto no-

staccano nettamente il tasso
medio del mercato italiano.

Anche in termini di costi ¢’8
poca gara. [l costo annuo del
nuoyo conto corrente di Banca
Mediolanum ammonta a 32
euro, quello medio del merca-
to &di 136 euro (Fonte Corrie-

proposta  al- s

convenienza ‘massime.
che, in uno scenario in diffi- .—finanziaria, il Family Banker in con-
coltd, ¢'2 chi procede a ritmo
serralo, e compie passi avanti,

Cadere nell’equivoco ¢ facile, ma
credere che il Family Banker sia un
1 aric &

shagliato. «Tra il Family Banker e il
Promotore Finanziario la differenza
non & filosofica bensi sostanziale»
spiega Stefano Volpato, direttore
di Banca Mediol

«® una figura unica che si inserisce in
un modo unico di fare banea: il mo-
dello creato da Banca Mediolanum.
Detta in maniera molto essenziale,
mentre il promotore fa pianificazione

E cosi

créto fa anche quello che in una ban-
ca tradizionale farebbe il direitore,

convenienti in assoluto. Valea  del mercato. Dal primo giu-  tevole. assiste quindi la elientela e 1a orienta
dire, una remunerazione ai _gno, aprendo il conto Stesso di ¢ stessa gran- - _nella scelta dei servizi bancari, del
: imi livelli di yper  Mediol Freedom Pii, sa- duea! convenienza, m; l:‘ even- ;’;“"‘"x m":’:”:";‘;":’ﬂ Son“:h: olt;rm:ne, de)n mutui, p:es("u;;-
il denaro sempre a di i) ibil una tuali quote vinco 1asso espressamente indicato, @ i, e delle altre soluzioni per una effi-
ne del cliente: il 3, 30% lordo quota di ddnlro edeipropriri-  di remunerazione sulle somme  necessario fire rvmm:- ol Fogiio cace gestione della liquidita del
annuo sulle giacenze che su-  sparmi, a partire da 100 curo e vincolate por 12 mesi del con-  Worsaina, alle Nonse ¢ of Wko! cliente. Strumenti con i quali svilup-
perano i 15mila euro. acondizione di una 1o Mediol Freedom Pill o ,,,,, prfrien m pa ¢ mantiene una relazione esclusi-
Con la possibilita, vincolando  giacenza media sul conto cor- ~ ammonta al 4% lardo. A ¢id si fafuniit, wiowinmediolanum,it’ ¢ vai ¢ costante nel tempo con il suo
una parte della liquidith, di  vente di 15mila euro, per un  aggiunge la ATne I - SUELNIE s cliente. Una bella differenza, per i
guadagnarci ancora di pid. periodo variabile tra 3, 6 ¢ 12 Medlohnum Friends® (git in 3 validefino at SOH82013: per la pre- clienti ¢ le loro famiglie, e non solo.

si oftiene, anche in  mesi, direttamente sullo stesso il conto deposito In- mw.mwmml,:umuaz: Per questo, essere Famiily Banker si-
questo caso, una remunerazio-  eonto senza dover utilizzare & Medlo num), per cui il tasso M";' Mm’xm gnifica fare molto di piii che il pro-
ne x}llu:;n; pi alti del merea-  questo seopo iin conto depltui sale ‘gs un ulwﬁ:ln406,(2)2:b. fi- :;,,,,,,’“::",,,,, st Hello 020% motore finanziario ¢ farlo in modo
1o: o mn&o, Praticith e piena. no ad arrivare per di %
vineolate per. 4%  operativith bancaria ogni amico segnalato che apra Wun{nwmm Quali sono queste opportunith pid
che pud poi mhhmﬂ mat, carta di credito, assegni, & sua volta il conto. Cifre che nel dettaglio?
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Operazioni sempre pill Copernico, sottoscrizione | Con Facebook un nuovo

facili e veloci: in arrivo
anche la firma digitale

Basta una firma? 81, purché sia digitale, Per semplificare, ancora
di pid, il servizio alla clientela ¢ l'nnivua dei propri professioni-
sti, Banca Mediol ha

vamente la digitalizzazione delia ﬁnm

Finora per contratti e altri d ufficiali o con
valore legale occorreva realizzarme un formato cartaceo du poi

' di contratti

: piti pratica e hi-tech

Un sistema innovativo che azzera le
distanze nell'approvazione dei documenti

Una rivoluzione ‘copernicana’, radicale, tofale. Nel
?iodn di gestire & distanka proposte di contralto ¢ al-

doveva essere inviato alla sede defla Banca, catal

Per questo il sistema innovauvo messo a punto da

Con I'introcuzione della firma digitale tutto si facxlna e Banca M ha preso il nome dal celebre

Come ? Cosl: el della deleon- | polacco; C U NUOVO Strumen-

ou:‘n’x:ux;muunmhe le parti in causa sono present, “;ml'"' ‘ (operlawnnnem-tecﬁdiwluzlon!epmdmd finan-
Sms per-

s et ooll et ziari, Ma & sopratiutto una modalita che facilita la re-

Aquesto punto deve solo inserire nell'apposlm pagina del porta-

lazione tra il cliente ¢ il proprio Family Banker per-
ché azun le distanze ed elimina il fattore “agenda”,

le della Banca uno dei suoi codici segreti ¢ il codice
:ﬂppemﬂoavutoecheﬂulm.eomdm hnmwperloo—
one,

al eliente la
posu di eonuu&wm navn upe(mldo. 0 la pi
zione finanziaria studiata dumnw 1" lneontm yreea-

Cosl il cliente firma in digitale il contratto valutato insieme al U0 | dente, § passaggi una

Bamily Banker, Contemporancamente, anche quest'ultimo pro- | 1z definizione dell'appuntamento e poi  tempi d"ate-
cede allo stesso modo, eunfm l'opﬂuionumvmunaltm sa prima di incontrarsi.

codice e al professionista e appane an- | - Con Copernico il Family Banker mette il “documen-
chegli lasus firma incalce a1 Ticontrat- | o7 g one del cliente tramite il portale della
to & ora valido a tuiti gli effetti, essendo gil stato sotioposto alle | Banca. Mﬂuvuubltouns:nunmdwcm-
verifiche dei vari uffici competenti che avvengono in temporéa- | re altro che accedere al suo spazio p riserva-
le{nm:nanwéﬁidﬁpmibﬂzpmhwmm wwiwmﬂ Se per caso ba il telefonino
P ma e gid online, sara avvertito da un
11 nuovo sistema di soltoscrizione tramite la firma digitale & gia mbmnudx lwwmnu’m

i uso per un eampione di Family Banker e per aleune tipologie Maqﬁdmplummememquuwwowbnp
di ma in maniera awialare- | provaree lag di utilizzan-
csdlvzndnueprtmﬂlpmdoulc luzioni di joein- | dosempli lsuoxeodxchemwalopermune
vestimento proposti da Banea Mediolanun. &subito di tempo e sen-

Danon dlmmﬂmdwdlwnnabemfmnmwau "interno di un
del

mite Ipad che culmina con la firma digitale del contratto ed assi-
cura che il cliente abbia preso visione di tutto il materiale infor-
mativo necessario,

fruibile tra- |

za dovere atiendere i documenti cartace, in tempo
reale pur trovandosi gli interlocutori in fuoghi diver-
© istantanea di intera-

canale di relazione
tra banca e cliente

La parola d'ordine &: resta connesso al cambiamento.
Banca Mediolanum ha aperto su Facebook una pro-
pria FanPage, che raccoglie gia oltre mille adesioni
online, con la quale si possono seguire, in tempo rea-
le, ¢ in modo facile, pratico ¢ direlto, notizie e novi-
th che riguardano la Banca, le sue atvit, le iniziati-
ve rivolte alla clientela.

Facebook & diventato, in poco tempo, il pil grande
Social network globale, la pid estesa piattaforma on-
line di comunicazione al mondo, con i suoi 800 mi-
tioni di utenti, di cui oltre 21 milioni in Halia, Un net-
work dove & possibile condividere contenuti, veico-
lare messaggi, interagire con (ante persone contem-
poraneamente,

Uno strumento che apre nuove opponunlm anche ncl

“Cosi abbiamo cambiato

il modo di ‘fare’ banca”

Stefano Volpato, Halian Network
Manager di Banca Mediolanum

«Siamo -empre pilt convinti chc
*evoluzione del mondo del ri

offra opportunitd straordinarie per
Tattivita del Family Banker, per di-
versi ottimi mofivi: fiprimo & il mer-
cato. Mentre il patrimonio complessi-
vo gestito dai promotori finanziari,
quindi la singola voce della pianifica-
zione finanziaria affidata ai promoto-
ri, & non alle banche, ammonta ad ap-
pena 250 miliardi di euro, il Family
Banker, grazie al modello di Banca
Mediolanum, si muove in un ambito
che ha dimensioni & potenzialita enor-
mi: il risparmio e le attivith finanzia-
rie complessive delle famiglie italiane
ammontano a 3.500 miliardi di euro.
Un settore che nell'ultimo anno & cre-
sciuto dell' 11 per eento, A cui si de-
vono aggiungere altd 1,000 milinrdi
di euro di giro d'affari dell’erogazio-
ne bancaria. Quindi, un mercato po-
tenziale di circa 4,500 miliardi di eu-
ro. Eeco le cifre e i termini di riferi-

_ mento, prendendo spunto dalle stime

"di Banea d'ltalia e dei principali isti-
titi di statistica, Ecco le grandi poten-
zialith ¢ opportunitd, di creseita e di-
sviluppo, per I'attivith del Family:
Banker Mediolanum».

Qual & il vostro obfettivo?
«Diventare la prima banca ‘retail”
italiana, E per farlo dobbiamo rad-
doppiare, in dieci anni, il numero dei
Family Banker, che oggi sono circa
4.500. Alla fine di quest'anno vor-
remmo coniame 300 in piiis.

Chi pud diventare Family Ban-
ker?

«I candidati ideali sono bancari e pro-
motori finanziari che abbiano gid

mondo dei servizi bancari, ¢ nel rapp

cazione e interazione tra banca e cliente. Con ogni
singolo cliente. Un nuovo eanale di comunicazione,
coerente con le linee strategiche dj sviluppo di Me-
diolanum: essere sempre la prima banca nella rela-
zione con  client). Sia dal punto di vmadclla relazio-
ni umane, t propri

attivi sul territorio, ¢ pmsenu in tuita Ttalia, sia per

quanto riguarda !ecnologxe e lpphelzmm lu-wch.

l clienti abituati a e
gli altri Social-media, sempre pil si upwarmno di

un'esperi proficua di

con la clientela, ma anche sincera
passione per il settore del risparmio.
Perché il punto focale & proprio 1i,
nella consapevolezza che gestire il ri-
sparmio significa prendersi cura della
qualith della vita delle persone, delle
famiglies.

Ei gjnvanl?

«Certo, ¢i rivolgiamo anche ai gio-

ricevere informazioni e contatti anche que-
sti canali,
Sul portale delia Banca per le comunicazioni con la
clientela, i Family Banker possono gi pubblicare
brevi messaggi in formato Twitter, altro network di-
gitale con gia oltre 3 milioni di utenti in Imlia. E al-
tre importanti novith saranno presto in arrivo. Tutte
online. Resta Banea Medio-

| gire con la propria banca. App
| copernicana.

|
| si. Una maniera pratica, facile
| una

lanum e gia

Giro d’Italia, la Banca ancora una volta protagonista: tanti eventi speciali hanno coinvolto migliaia di clienti

Lo 95esima edizione def Giro ¢lfoli, che ho foglie
1o traguardo finole o scarsa 27 maggio a Milano,
ha visto 01cora uno velto Banca prote-
gorista del grande evento sporfivo. Lo Banco ho
sponsorizzato per il dedmo onno conseasiva il Gron
Premio dello , la dassfico degh scolator,
?MmmmanmmMmmdlaséw
simbolo del migliore o

muﬁmmhmmPuBmmMsdiohmmﬂGve
d'ltaio rappresento un importante appuntamento di

tleta . Aediokanum per iniziafive di carattere

o b el
o1l percorso, ¢

ciof & d edkmnrordemwsmﬂngmn%
35.000 contotf tro § vari appuntoment quafidiani,
mnwmsﬁomeiu”SDumaUn
incemento del 7% rispefio of'edizione scoise che
softoines i rescente entusiosmo della commurity

fratfenimento che contribuiscano o ore i lege-
me “personale™ con la propria bonca. Nel dettagio,

wmﬂnﬁo&anOOldimﬂsﬁmﬂudﬁpm
solemeﬂospimiwmﬂmzn mm
54 1 partecipont o bordo dele
ﬁ:m,lélmdiohnum?«wmizmmm’dv
mummpiamntﬂnﬂapusons £ oltre 800
omm ofmommmnllenmm
(wﬁ!otonﬁ(m).mdﬂ
Wowmkﬂdemmmm
riest, Froncesco Moser & Gionni Mofto, indossan-
doMﬁhMogﬁ)Anumdmi‘sdmrf.

vani pet i quall nbbiu.mo piani di for-
edii specifici.
Entrare nclll nostra struttura vuol di-
re poler garantire ai clienti ¢ & sé
stessi un altissimo livello di qualita.
Quello che conta & la capacita pro-
fessionale, I"alteggiamento nelle re-
Jazioni e I'immagine sul territorio.
Quanto alle proposte economiche
posso dire che saranno adeguate al-
1'esperienza di ciaseuno oltre che al-
le caratteristiche personali e alle ca-
pacith professionali. Gli interessati
possono contattarci anche tramite il
portale www.familybanker.it»,

Selezione e reclutamento
~ 1el. 840700 700
www.familybanker.it

Questa & una p-an di mmu'::im ]

ilsuo oonmm non reppresenta

una forma di consulenza
un suggerimento per investimenti.




