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Con Freedom Piu tutti i servizi del conto corrente e la novita della possibilitd di una
remunerazione ancora piu alta, vincolando una somma della liquidita in giacenza

Mediolanum Freedom Piu
fa crescere il valore dei risparmi

nuovo conto corrente di Ban-
ca Mediolanum ammonta & 32
euro, quello medio del mercato

are piu valore ai

propri soldi, ai

propri risparmi,

con massima pra-

ticita e convenien-
za. La soluzione? L'opportuni-
ta che mancava? Un conto cor-
rente che unisce la piena ope-
rativita e tutti i servizi bancari
completi di un conto corrente
tradizionale, insieme alla pos-
sibilita di una remunerazione
ancora piu alta vincolando una
somma della liquidita in gia-
cenza. [n pratica, tramite i de-
positi a tempo, coglie, con un’u-
nica soluzione, tutti 1 vantag-
gi del conto corrente insieme
a quelli di un conto deposito.
Banca Mediolanum ha concen-
trato tutte queste opportunita
in un unico conto corrente, il
nuove Mediolanum Freedom
Piu, che puo vantare costi bas-
si e condizioni tra le piu conve-
nienti in assoluto. Vale a dire,
una remunerazione ai massimi
livelli di mercato per il denaro
sempre a disposizione del clien-
te: il 3,30% lordo annuo sulle
giacenze che superano i 15 mi-
la euro.

Con la possibilita, vincolando
una parte della liquidita, di
guadagnarci ancora di piu.
Perché si ottiene, anche in
questo caso, una remune-
razione ai livelli piu alti
del mercato: il 4% lordo
sulle somme vincolate
per 12 mesi. Un 4% che
pud poi arrivare fino al
4,60% grazie alla pro-
mozione «InMediolanum
Friends»*.

I un altro passo avanti da
parte di Banca Mediolanum
per dare il migliore servizio
possibile alla clientela, ai r1-
sparmiatori e alle loro fami-
glie. Nella direzione, secon-
do Pobiettivo ben preciso e di-
chiarato, di diventare la prima
banca «retail» italiana.

Non serve fare calcoli compli-
cati, solo un confronto con cid
che propone il resto del mer-
cato. Dal 1° giugno, aprendo
il conto corrente Mediolanum
Freedom Piu, sara possibile
vincolare una quota d1 dena-
ro e dei propri risparmi, a par-
tire da 100 euro e a tondizio-
ne di mantenere un# giacenza
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media sul conto corrente di 16
mila euro, per un periodo va-
riabile tra 3, 6 e 12 mesi, di-
rettamente sullo stesso conto
senza dover utilizzare a questo
scopo un conto deposito sepa-
rvato. Praticita e piena operati-
vita bancaria (Bancomat, car-
ta di credito, assegni, bonifici,
accrediti, domiciliazione delle
bollette, e via dicendo), e per
depositi a tempo con durata 6
e 12 mesi, interessi anticipati

ogni tre mesi direttamente sul
conto. Per il denaro in giacen-
za, sempre a disposizione del
cliente, il tasso di interesse
& estremamente elevato: il
3,30% lordo annuo, sulle
giacenze che superano i
15 mila euro, un valore
che confrontato con I'at-
tuale offerta del merca-
/ to evidenzia uno scarfo
notevole.
Stesso discorso, e stessa
grande convenienza, per le
eventuali quote vincolate. I1
tasso di remunerazione sulle
somme vincolate per 12 mesi
del conto Mediolanum Free-
dom Pitt ammonta al 4% lor-
do. A ci¢ si aggiunge la promo-
zione «InMediolanum Frien-
ds» (gia 1n essere per il conto
deposito [nMediolanum), per
cui il tasso sale di un ult&rio-
re 0,20%. fino ad arrivare al
4,60%, per ogui amice-segnala-
to che apra a sua volta il conto.
Cifre che staccano nettamen-
te il tasso medio del mercato
italiano.
Anche in termini di costi ¢’e
poca gara. Il costo annuo del

ferenza del 77%.

Cadere nell'equivoco e facile, ma
credere che il Family Banker sia
‘| un semplice promotore finanzia-
rio e sbagliato. «Tra il Family
Banker e il Promotore Finanzia-
rio la differenza non é filosofica
bensi sostanzialer, spiega Stefa-
no Volpaio, direttore commercia-
le di Banca Mediolanum, « una
figura unica che si inserisce in
un modo unico di fare banca: il
maodello creato da Banca Medio-
lanum. Detta in manera molto
essenziale, mentre il promotore
fa pianificazione finanziaria, il
Family Bankerin concreto fa an-
che quello che in una banca tra-
dizionale farebbe il direttore, us-
siste quindi la clientela e la orien-
ta nella scelta det servizi banca-
ri, del conto corrente, dei mutu,
prestiti, fidi, e delle altre soluzio-
L per uno efficace gestione del-
la liquidita del cliente. Strumen-
i con L quali sutluppa e mantiene
una relazione esclusiva e costante
nel ternpo con il suo cliente. Una
bella differenza, peri clienti e le
loro famiglie, e non solo. Fer que-
sto, essere Family Banker signi-
fica fare molto di puir che il pro-
| motore finanziarioe farlo in mo-
do diverso».

Stefano S -
Volpato

Quali sono queste opportuni-
ta pit nel dettaglio?

«Stamo sempre pin convin-
ti che lenoluzione del mondo
del risparmio offra opportuni-
ta straordinarie per Uattivita
del Family Banker, per diver-
st ottimi motive. 1l primo é il
mercato. Mentre il patrimonio
complessivo gestito dai promo-
tort finanziart, quindi la singo-
la voce della pianificazione fi-
nanziaria offidata ar promoto-
11, e non alle banche, ammonta

«Cosi abbiamo camblato il modo di “fare” banca»

ad appena 250 miliardi di eu- - Chi pué diventare Family

ro, tl Family Banker, grazie al
modello di Banca Mediol

Banker?
«l candidatt ideali sono banca-

8¢ mupve in un ambito che ha
di 9 77 ialita enor-
mi: il risparmio e le attivita fi-

nanziarie complessive delle fa-
miglie italiane ammontano a
3.500 multardi di euro. Un set-
tore che nell’ultimo anno é cre-
sciuto dell’11%. A cui si devo-
no aggiungere altri 1.000 mi-
liardi di euro di giro d'affori
dellerogazione bancaria. Quin-
i, un mercato potenziale di cir-
ca 4.500 miliardi di euro. Ecco
le cifre e termint di riferimen-
to, prendendo spunto dalle sti-
me di Banca d'ltalia e det prin-
cipali istituiz di statistica. Ecco
le grandi potenzialita e oppor-
tunita, di crescita e di sviluppo,
per Lattivita del Family Banker
Mediolanum».

Qual é il vostro obiettivo?
«Diventare la prima banca “re-
tail"italiana. E per farlo dobbia-
o raddopplare, in diect anni, il
numero dei Family Banker, che
oggt sono cirea 4.500. Alla fine
di quest'anno vorremms contar-
ne 300 in puw.

7i e promotori finanziari che ab-
biano gia un'esperienza proficua
di relazione con la clientela, ma
anche sincera passione per il set-
tore del risparmio. Perché il pun-
to focale é proprio Ui, nella con-
sapevolma che gestire il rispar-
mio prendersi cura del-
la qualita della vita delle perso-
ne, delle famiglie».

B i giovani?

«Certo, ¢i riolgiamo anche ai
glovani per i quali abbiamo pir-
ni di formazione e di inserimen-
to specifict. Entrare nella nostra
struttura vuol dire poter goran-
tire ai clients e a sé stesst un al-
‘tissimo livello di qualita, Quello
che conta e la capacita professio-
nale, l'atteggiamento nelle rela-
zioni e l'immagine sul territorio.
Quanto alle proposte economi-
che posso dire che saranno ade-
guate all'esperienza di ciascuno
oltre che alle caratteristiche per-
sonali e alle capacita professio-
nali. Gliinteressati possono con-
taitarce anche tramite il portale
www.familybankeri».
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& di 136 euro (Fonte CorrierE-
conomia 16.01,2012). Una dif-

In un periodo non facile per 'e-
conomia, per tanti risparmia-
tori e per le loro famiglie; ecco
da parte della Banca un’ulte-
riore proposta all'avanguardia,
un ulteriore servizio a condi-
zioni molto vantaggiose per
i clienti..Sempre all'insegna
dell’innovazione, della quali-
2 e della convenienza massi-
me. I8 cosi che, in uno scenario
in difficolta, c’e chi procede a
ritmo serrato, e compie passi
avanti.

Messaggio pubblicitario. Per
le condizioni economiche e
coniratiuali e per quanto
non. espressomente indicato,
e necessario fare riferumento
al Foglio Informativo, al-
le Norme e al regolamento
della promozione «Friends»
disponibili sui siti web wiw,
bancamediolanum.it, www.
inmediolanum.it e presso i
Family Banker®,

La promozione
«InMediolanum Friends» é
valida fino al 30/06/2012:
per la preseniazione di nuo-
vi clienti, sul tasso del 4,00%
annuo lordo riconosciuto sui
depositi a tempo di'durata 12
mest verra applicato un extra
tasso dello 0,20% annue lor-
do e fino a un massimo dello
0,60% sui nuovi depositi costi-

tuiti fino al 30/06/2012.
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